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01 Beobachtende Person

Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprächen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und hörst den Gesprächen zu. 

Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: 

• Wie wird von wem argumentiert? 

• Wer kann die Preise / Löhne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und 
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? 

• Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? 

• Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? 
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?   

Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. 

Anschließend beschreibst du deine Beobachtungen.

02 Beobachtende Person

Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprächen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und hörst den Gesprächen zu. 

Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: 

• Wie wird von wem argumentiert? 

• Wer kann die Preise / Löhne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und 
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? 

• Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? 

• Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? 
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?   

Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. 

Anschließend beschreibst du deine Beobachtungen.
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03 Beobachtende Person

Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprächen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und hörst den Gesprächen zu. 

Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: 

• Wie wird von wem argumentiert? 

• Wer kann die Preise / Löhne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und 
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? 

• Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? 

• Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? 
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?   

Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. 

Anschließend beschreibst du deine Beobachtungen.

04 Beobachtende Person

Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprächen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und hörst den Gesprächen zu. 

Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: 

• Wie wird von wem argumentiert? 

• Wer kann die Preise / Löhne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und 
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? 

• Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? 

• Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? 
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?   

Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. 

Anschließend beschreibst du deine Beobachtungen.
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